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Global Utsikt &r Handelskamrarnas exportmagasin och utkommer med fyra nummer per &r. Tidningen bevakar vad som hander
pé viktiga exportmarknader och ger svenska foretag inspiration och kunskap som stérker dem i deras internationella afférer.
Handelskamrarna &r regionala, privata naringslivsorganisationer som arbetar for att ge foretagen i sina respektive
regioner basta majliga forutsattningar. Internationell handel och export &r en del av var kérnverksamhet.

Som medlem ar du en del av varldens strsta affarsnétverk.
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Jacob Wallenberg vill att Sverige borjar jobba for fler inter-

nationella direktflyg. Han kunde inte vara mer tydlig om varfor:

"For Sverige dr det mycket som star pa spel. Flygforbindelserna dr
betydelsefulla for att attrahera investeringar, féretag och kompetens. Det
handlar om att behilla forskning, tillverkning och huvudkontor i Sverigé,
skriver han i Dagens Industri den 15 november. Han har f6rstas helt ritt.

Tillsammans med bland annat Maria Rankka, var VD-kollega pa Stock-

holms Handelskammare, har han bildat Connect Sweden. Malet ir att
attrahera fler direktlinjer internationellt, en friga som #r viktig att vi alla
stiller oss bakom.

For vi lever i en allt mer internationell milj6. Svensk exportindustri
tillhor en av virldens mest framstiaende och vara internationella kontak-

ter 6kar dagligen. Uppe hos oss i Norrbotten, dir jag verkar, har antalet

exporterande foéretag mer #n fordubblats pa tio ar. Midngden marknader

vara foretag siljer till 6kar stindigt och vart exportvirde per capita ir ett

av landets hogsta. Men ska mitt kira hemlin kunna fortsitta utvecklas sa

krivs bittre kommunikationer. Kommunikationer dr komplexa ekosys-
tem som inte kinner nagra linsgrinser: Nagra av Norrbottens viktigaste hamnar stavas Narvik, Givle och
Goteborg. Byggandet av Fehrman Bilt-forbindelsen skulle vara en drém for den norrbottniska industrin. Och
Arlandas utveckling som internationell hub skulle vara viktig, mycket viktig, iven for Norrbottens attraktivi-
tet. Jag vet att mina kollegor runt om i landet héller med om detta tinkande.

For oss langt uppe i norr ir flyget avgdrande: Nir Facebook etablerade sig i Lulea var tillgingligheten en
avgdrande faktor och hir spelade 15 dagliga avgdngar till Arlanda stor roll. Var starka biltestverksamhet har
gjort att lilla Arvidsjaur idag kan stita med fyra internationella flyglinjer. Den for hela Sverige sa extremt
I6nsamma gruvniring vi har hir uppe stir och faller pa goda kommunikationer. Liksom var besoksniring
som med unika bessksmal som Ice Hotel och Treehotel i fronten fullkomligen exploderat de senaste aren.

Pa Norrbottens Handelskammare ligger den flygkommunikationen hogt uppe pa agendan. Vi arbetar
just nu febrilt for att gora verklighet av flyglinjen Uleaborg-LuledTromss. De nordliga delarna av Norge, Sve-
rige och Finland upplever en stor tillvixt och dessa tre stider dr viktiga noder i denna utveckling. Med fyra
turer i veckan kommer vi i ett slag knyta samman tre av virldens nordligaste universitetsstider. Genom att
bilda en arktisk flyglinje binder vi ihop var region och méjliggdr for foretagen att dka sitt redan stora utbyte.

Under nista ar kommer forbindelsen med Tromsd och Uleaborg att vara iging. Ni kan se det som ett av
véra bidrag till det komplexa ekosystem som utgdr internationella kommunikationer. Ni som liser detta och
sitter i en annan del av Sverige dr varmt vilkomna att nyttja denna linje for att uppticka vilka goda affirs-
mojligheter de norra delarna av vara grannlinder har att erbjuda.

Andreas Lind, VD Norrbottens Handelskammare
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Mycket star pa spel vid
WTO0-motet pa Bali

| december ager ett WWTO-ministermote rum pa Bali dar
mycket star pa spel. Ministrarna maste na ett konkret resultat

i det sa kallade Balipaketet - som omfattar ett antal fragor som
tidigare ingatt i den sa kallade Doharundan — bland annat ett
avtal om forenklade handelsprocedurer. Flera fragor ligger pa
bordet och framférallt hoppas man na en uppgodrelse om for-
enklade handelsprocedurer som skulle bli en viktig positiv in-
jektion for varldshandeln och den globala ekonomin. Om man
inte lyckas komma Gverens ar risken stor att det far betydande
konsekvenser for WTO och det multilaterala handelssystemet.
Manga anser darfor att motet pa Bali kommer att ha en stor
inverkan pa WTO:s framtid.

KALLA: KOMMERSKOLLECIUM.SE

Forhandlingar om
frihandelsavtal
EU-Kanada avslutade

Den 18 oktober avslutade EU och Kanada sina férhandling-
ar om ett frihandelsavtal. Avtalet innebér att tullarna tas bort
pa industrivaror mellan EU och Kanada. Dessutom avskaffas
over 90 procent av tullarna pé jordbruksvaror.

Utover tullar géller frihandelsavtalet &ven icke-tariffara
handelshinder, tjanster och investeringar, offentlig upphand-
ling och immaterialratt. Ar 2012 exporterade Sverige varor till
Kanada for ett varde av 9,65 miljarder kronor. Importen fran
Kanada under samma ar uppgick till 3,27 miljarder kronor.
Frihandelsavtalsforhandlingarna har pagéatt sedan maj 2009.
Avtalet ska nu granskas och sedan paraferas, undertecknas
och godkénnas av EU-parlamentet.

KALLA: KOMMERSKOLLEGIUM.SE

Fredrik Reinfeldt och
Ewa Bjorling hesokte
Mexiko med foretags-
delegation

Handelsminister Ewa Bjérling reste till Mexiko i slutet av
september med statsministern och en féretagsdelegation.
Syftet med resan var att bekréafta de goda bilaterala rela-
tionerna samt att foérbattra affarsmaojligheterna fér svenska
foretag i Mexiko.

Mexiko &r ett land med stor potential for svensk export och
import och handelsministern reste dit for att utveckla och
fordjupa affarsforbindelserna mellan svenska och mexikanska
foretag.

Tillsammans med statsministern hade handelsministern ett
mdote med Mexikos president Enrique Pefia Nieto. Handels-
ministern hade &ven moéten med ekonomiministern, transport-
och kommunikationsministern, energiministern och héalso-
och sjukvardsministern. Handelsministern deltog ocksa vid
ett transportseminarium och ett forum om halsa och sjukvard.

— Besoket i Mexiko var ett utmaérkt tillfalle att ytterligare
fordjupa vara goda politiska relationer och starka vara af-
farsforbindelser. Mexiko star infor en rad stora reformer av
bl.a. telekomsektorn och energisektorn. Stora investeringar ar
planerade inom transport-, hélso- och sjukvardssektorerna.
Svenska foretag har god kompetens inom dessa omraden
och bor ta tillvara pa detta tillfélle att marknadsféra sig inom
dessa sektorer, sdger handelsminister Ewa Bjorling.

KALLA: RECERINCEN.SE

Battre forutsattningar
for handeln mellan EU
och Gentralamerika

Den 1 oktober 2013 tradde frihandelsavtalet mellan EU och
Costa Rica samt El Salvador i kraft provisoriskt. Avtalet inne-
bar bland annat avveckling av tullar samt 6kade méjligheter
for tjanstehandel, investeringar och offentlig upphandling.
Marknaderna 6ppnas upp for import och export av bland an-
nat frukt och gronsaker, mejeriprodukter, vin och sprit, bilar,
elektronik och maskiner samt diverse tjanster, sdsom telekom
och finansiella tjanster. Gemensamma regler kring immateri-
alratt, transparens och konkurrens samt samarbete pa omra-
den som standardisering och SPS underlattar den bilaterala
handeln. Avtalet ar en del av ett s& kallat associeringsavtal
mellan EU och Centralamerika (Costa Rica, El Salvador,
Honduras, Nicaragua, Panama och Guatemala). Det tillampas
provisoriskt med Honduras, Nicaragua och Panama sedan

1 augusti 2013. Avtalet mellan EU och Guatemala kommer
med sannolikhet att trada i kraft innan arets slut.

KALLA: KOMMERSKOLLECIUM.SE
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De senaste drens starka tillvéxt och stérre politiska stabi- _ |
litet har legat till grund fér den ekonomiska utveckling vi _ : -

nu ser resultatet av i manga afrikanska lénder. Inte minst : g
tydliggors det i och med framvéxten av en vdlméaende “{ﬁw
medelklass. Men vilka har varit de viktigaste tillvéaxtnyck- j {-‘.“

larna? Hur ser mdéjligheterna for svenska foretag ut och
vilka ar utmaningarna framéver? Peter Stein, national-
ekonom och afrikaexpert, ger oss svaren.

L Stor komtinentimed i 1 4 fL LY gt 1
encrma maojigneter - Iagenfis et ol TH S
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TEXT: LINDA KARLSSON * FOTO: NATHALIE BESER, FREDRIK BROMAN, SHUTTERSTOCK

ilka &r de framsta orsakerna

bakom uppsvinget i Afrika

séder om Sahara de senaste
tio dren?

— Jag ser pa det som en slags kombination
av politik, ekonomi och teknologi. Regionen
har allt firre konflikter och politiken dr i
mycket storre utstrickning demokratisk. En
rad reformer har skapat bittre foretagskli-
mat och det har frimjat tillvixt, handel och
foretagande. Politiskt sett har faktorer som
mer marknadsstyrda vixelkurser och storre
skuldavskrivningar gynnat utvecklingen. Det
som driver tillvixten raskast i dagsliget #r ett
rekordinfléde av privata direktinvesteringar
fran utlandet. Dessa ir starkt kopplade till
nya olje- och gasfyndigheter i omriden kring
bland annat Mocambique och Tanzania.

Till detta kommer att Indien och Kina
integrerats allt mer i virldsekonomin och att
de i sin tur har tillvixtmodeller som kat
efterfrigan pa afrikanska exportvaror. Mellan
1990 och 2010 minskades Afrikas exportan-
del till USA och EU fran 70 till 50 procent.
Idag har andra delar av virlden knappat in
och det innebir att Afrika fatt en storre
riskspridning pa sin handel.
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Vilken betydelse har mobiltelefonens
utvecklade haft?

— De teknologiska inslagen, framforallt
inom IT, utgér de mest synliga tecknet pa
att kontinenten tagit ett sprang in i den mo-
derna virlden. Afrika har idag 600 miljoner
mobiltelefonanvindare, vilket #r mer 4n
Indien. Tack vare moderna telefonsystem har
man kommit igding med system som mojlig-
gor banktransaktioner med mobila enheter.
Majligheten till smidig kommunikation
har varit avgérande for att littare kunna

Peter Stein, vd for Stein Brothers AB, har skri-
vit ett antal rapporter om Afrikas ekonomiska
utveckling. Han pekar pad ett antal ekono-
miska, politiska och tekniska faktorer som

gjort att tillviixten i Afrika tog fart i bérjan
pd 2000-talet.

-

Mobilanvindandet har exploderat i stora delar av Afrika. Det har revolutionerat kommunikationsméjligheterna och pdverkat utvecklingen av

bland annat nya moderna, mobila banksystem.

gora bland annat affirer. Tidigare kunde ta
veckor att fa information fran en by in till
staden.

Var @r den ekonomiska tillvéxten som
kraftigast?

— Tillviixten #r hog i manga afrikanska
linder, i genomsnitt 5 procent for hela
Afrika soder om Sahara de senaste 15 aren.
I dagsliget #r vist och 6st de regioner som
vixer snabbast ekonomiskt. I vist utmirker
sig Ghana och Nigeria, men ocksa linder
som idag #r fredliga: Liberia, Sierra Leone
och Elfenbenskusten. I 6st hér Kenya, Etio-

pen, Tanzania och Rwanda till snabbvixarna.

Hur avgérande roll spelar mineraltill-
gdangarna i de snabbvéxande ekono-
mierna?

— Stora olje- och gasfyndigheter har
okat omvirldens intresse for Afrika. Det
attraherar investeringar som direkt gar till
dessa sektorer och utgér en viktig killa till
exportinkomster. Men man ska ocksi vara
medveten om att mycket av den tillvixt som
nu har uppkommit har skett i andra sektorer.
Exempelvis finans, telekom, turism och
detaljhandel vixer mycket stadigt.

Vilka méjligheter ser du for svenska
foretag som vill etablera sig?

— Afrika 4r en expansiv marknad med
850 miljoner minniskor och erbjuder manga
lsnsamma affirsmailigheter. Sveriges handel
med Afrika har vuxit mycket senaste aren
och kommer att viixa snabbt framéver. Med
en sadan snabbvixande marknad, och med
en medelklass som vixer ar for 4r, finns stora

potentialer att vinna marknadsandelar. Myck-
et av efterfrigan sker dessutom pa omraden
dir svenska foretag har spetskompetens.

Jag tinker till exempel pa systemlsningar
for infrastruktur, ICT, sjukvardssystem,
utrustning for gruv- och mineralutvinning,
lantmiiteri, stadsplanering och tekniska
lssningar for arkitektur. Kunnande, men
ocksa konsumentvaror. Svenska foretag har
generellt ett gott rykte i Afrika. Vi levererar
bra produkter med sikra leveranstider och
héller god affirsetik. Det #r nagot att ta vara

pal

Sé det afrikanska téget @r i rullning
och det &r inte fér sent att stiga pa?
— Definitivt inte. Nya affirsméjligheter
dppnar sig hela tiden. Enligt internationella
valutafondens (IMF) senaste prognos fér

>

GLOBAL UTSIKT - NR 4-2013 9



Afrika soder om Sahara vintas tillvixttalen
ligga kring 6 procent under 2014. Regionen
ir den enda for vilken man skrev upp till-
vixtprognosen. I alla andra delar av virlden
sinktes férvintningarna pa tillvixten.

Finns det, anser du, lI&nder som ar
extra intressanta for svenska foretag?
— Ghana ir Vistafrikas nist storsta eko-
nomi. Landet dr rikt pd ravaror och ett av
kontinens absoluta IT-nav. Lingre ned pa kon-
tinenten utmirker sig Angola som den tredje
storsta ekonomin efter Sydafrika och Nigeria.
P4 dstsidan vill jag lyfta fram Etiopien, Kenya,
Rwanda och Tanzania. Etiopien och Tanzania
ir linder som Sverige historiskt haft nira
ekonomiska och politiska band med.

Hur ser utmaningarna ut, till exempel
ndr det gdller lagstiftning, korruption
och foretagsklimat?

— Utmaningar finns och ir fortsatt stora
pa manga hall, inom flera omraden. Krig och
korruption férekommer och manga linders
ensidiga ravaruberoende ir ett bekymmer.
Behovet av utbildning och sjukvard ir stort
och det ir nodvindigt att viistenligt 6ka pro-
duktiviteten i jordbrukssektorn. Det fortsatt
hoga matpriset dr problematiskt sett till de
enskilda hushallens belastning. Hur har man
hanterar etiska frigor och hallbarhetsfrigor
4r ocksd en utmaning, men ringar ocksa in
stora mojligheter for svenska foretag med
stort kunnande inom till exempel miljévin-
liga l6sningar.

Hur stor stoppkloss utgor den bris-
tande infrastrukturen?

10 GLOBAL UTSIKT - NR 4-2013

VIKTICA TECKEN PA ATT AFRIKA
SODER OM SAHARA RESER SIC:

Handeln med omvérlden har 6kat
med 200% mellan 2000 och 2012.
Antalet medelinkomstlander har under
samma period Okat fran 9 till 22, med
en sammanlagd befolkning pa 380
miljoner.

Sveriges varuexport till Afrika soder
om Sahara &r idag mer &n dubbelt sa
stor som varuexporten till Indien.

For forsta gangen nagonsin lever
mindre an halften av befolkningen i
absolut fattigdom.

85 miljoner hushall tillhor "global con-
sumer class”. Siffran beréknas oka till
120 milioner 2020.

KALLA: STEIN BROTHERS

— Man ska komma ihag att Afrikas
senaste tio goda ar har en bakgrund av 40
ars tillbakagang och det mirks framférallt
i den eftersatta infrastrukturen utav diliga
vigar, hamnar, jirnvigar och bror. Logistisk
ir ofta omstiindligt och dyrt. Aven hir kan
var expertis inom omradet komma vil till

pass.

Hur ser Kinas relation till Afrika ut och
vad har det for betydelse for tillvéixten
reellt?

- Kina 4r Afrikas enskilt storsta handels-
partner. Handeln har kat explosionsartat

det senaste decenniet, utbytet ligger pa
nirmare 200 miljarder dollar om &ret. Nir-
mare 1000 kinesiska foretag ir verksamma i
Afrika och man uppskattar att runt 1 miljon
kineser arbetar i Afrika. Foretagen har borjat
investera mycket i just infrastruktur och det
har hdjt export- och produktionskapaciteten i
afrikanska linder avsevirt. P4 en punkt skiljer
sig kinesernas instillning till Afrika betydligt:
dir andra sett problemen har de valt att se vad
som skapar ekonomiska virden.

Vad tror du om Afrikas utsikter inom
tillverkning?

— Det ir lite for tidigt att siga. Afrika har
naturligtvis vissa fordelar: mycket ravaror,
mycket mark och inte minst, arbetskraft.
Ska befolkningen pa allvar lyftas ur fattig-
dom maste arbetskraften flyttas fran infor-
mellt jordbruk och informell tjinstesektor
till mer hogproduktiva niringar. Det skulle
vara en viktig katalysator for fortsatt tillvixt.
Men ska man i stor skala bli starka inom till-
verkningsindustri krivs det att minga linkar
kan bilda en robust kedja. Elf6rsérjning till
anliggningar maste fungera, transportsystem
maste utvecklas. Hir aterstar mycket att
gOra.

Avslutningsvis, har du ndgot generelit
tips till foretagare som &r intres-
serade av att agera pa afrikanska
marknader?

— Res och knyt kontakter. Ett handslag pa
en missa nagonstans i Europa ir langt ifran
nagon forbindelse. Ak till Afrika och kiinn
in affirskulturen. Skapa partnerskap och ga
alltid igenom kontrakt noggrant. O

i
£3%y

CJ Tullverket

Exportkursen som underlattar
din tullhantering

Tullverket stravar efter att underlatta tullhanteringen
for Sveriges foretag. Som ett led i det arbetet haller
vi kurser och informationstréaffar runt om i landet foér
foretag som arbetar med internationell handel.

Var exportkurs ger dig grundlaggande kunskap om
export. Inga forkunskaper kravs. Under tva dagar varvar
vi teori med &vningar.

Efter genomford kurs ska du forsta och kunna tillampa L.}:"':I
grundlaggande exportregler. Du ska k&nna till ursprungs- = - 4
regler for export, exportrestriktioner samt férenklade forfaran-

den vid export. Du ska ocksé kunna fylla i en exportdeklaration.

-

Las mer och anmal dig pa tullverket.se/Innehall A-O/Utbildning och informationstraffar.

Gor ditt foretag affarer inom EU?

Da kan vi pa Kommerskollegium kostnadsfritt hjélpa dig!

Kommerskollegium ar Sveriges myndighet for utrikeshandel och EU:s inre marknad.
Vi ger dig rad om hur du kan ta reda pd vilka krav som stills pa dina varor och
tjanster. Vart Solvit-center ger dig ytterligare hjilp om du stoter pa hinder

hos andra myndigheter.

For mer information, kontakta oss pa
telefon 08-690 48 00 eller lis mer
pd www.kommers.se/EUaffarer

% Kommerskollegium

7 National Board of Trade
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— satte ljuset pa en vaxande marknad

TEXT: ERIKA POHJANEN - FOTO: LOUISE BERG

I slutet av oktober anordnade
Ostsvenska Handelskamma-
ren Business Forum Africa, en
temadag om tillvéxt och afféirs-
mdjligheter i en av véarldens
snabbast vaxande marknader.
Pa plats var en méngd fére-
tagare med siktet instéllt pé
kontinenten.

— Vi dr hir, inte bara for att lira oss mer om
den afrikanska marknaden — utan om de spin-
nande afrikanska marknaderna, inledde Pia
Carlgren fran Ostsvenska Handelskammaren.
Regionens kulturella, sprakliga och marknads-
missiga pluralism var ett dterkommande tema
under dagen. Olov Hemstrém, area coordi-
nator pi Business Sweden, var en av de som
framholl vikten av kunskap om regionen.

- Kinn din marknad och ha i dtanke att
linderna skiljer sig at politiskt och kulturellt.

Tre viktiga néringsomréden som sa vl
Hemstrom som flera av de andra talarna lyfte
var energi, gruvindustri och informations- och
kommunikationsteknologi. Den mobila revo-
lutionen togs upp som en bidragande faktor
till regionens framgingar.

— IKT=sektorn i Afrika #r den snabbast
vixande i virlden, sa Hemstrom och beriit-
tade om begreppet Silicon Savannah, en
kenyansk parafras pd amerikanska Silicon
Valley. Han menade ocksa att svenska foretag
har goda férutsittningar pa den afrikanska
marknaden.

— Sveriges varumiirke #r starkt. Vi har ett
gott rykte och har linge varit ett samarbets-
land till manga stater i Afrika.

Mandisa Dona Marasha, ambassador for
Sydafrika, gav ett konkret exempel.

12 GLOBAL UTSIKT - NR 4-2013

— Gor lixan innan du borjar. Besok landet,
hitta lokala partners, lir kinna marknaden och
de lokala forutsittningarna.

VD:n fér Samres, Bjérn Falk, hade en
positiv instillning.

= Jag gillar att driva foretag i Senegal! Det
skiljer sig fran att driva ett i Sverige men ir
inte mer annorlunda in att gora det i Estland.
Tillgangen till motiverad och vilutbildad
personal sig han som en fordel, men pipekade
att administrationen kan vara tidskrivande.

— Ett hinder #r svensk byrakrati. Vi talar
ofta om att ppna den afrikanska marknaden

mot EU, men det samma giller tvirt om.
Vi borde ocksé bli bittre pa att tillvarata
den kunskap som svenskar med afrikansk
bakgrund har.

— Firre konflikter, skuldavskrivningar,
avregleringar och globalisering 4r grundforut-
sittningarna for Afrikas snabba tillvixt, for-
klarade nationalekonomen och Afrikaexperten
Peter Stein. Nigon risk for att tillvixten skulle
avta sig han inte, men lyfte fram de fortsatt
stora strukturella utmaningarna inom utbild-
ning, infrastruktur och jordbruk.

Flera av férel@sarna understrok betydel-

AFRIKA >>

sen av antikorruptionsarbete och kopplade
ihop politisk stabilitet, hallbarhet och tillvixt.
Jonas Ahlén, investment manager pa Store-
brand, var en av dem.

— Tillvixtpotentialen i Afrika 4r fenomenal
men samtidigt 4r hallbarhet och mikrofinan-
sieringsmdjligheter av stor vikt.

Dagen avslutades med att ett flertal
ambassaddrer presenterade sina egna regioner.
Mandisa Dona Marasha satte ord pa de senaste
drens utveckling.

— Affrika var linge den mérka kontinenten,
men nu ser framtiden ljus ut. 4

Nigerias ambassadir Benedict Onochie Amobi och Sydafrikas ambassadér Mandisa Dona

Marasha var ndgra av talarna under dagen.

— Vi vill utveckla vigenergin och informa-
tionsteknologin, tva omraden dir ni #r langt
fram.

Aven Nigerias ambassaddr Benedict
Onochie Amobi lyfte fram samverkansmoj-
ligheter.

— Vi dr 6ppna for fler samarbeten, girna
med sma och medelstora foretag fran
Sverige.

Hanna Einarsson frén Oriflame har egen
erfarenhet av att bedriva verksamhet i Afrika.
Hennes frimsta tips var att gora grundlig
research.

CLOM INTE IP

Immaterialratt, eller IP, intellectual
property, &r ett vaxande omrade.
Sofia Willquist fran AWAPatent gav
tre tips till foretagare pa vag in i
Afrika:

— L&s pa om de tva multinationella
systemen OAPI och ARIPO. De har
olika for- och nackdelar.

— Ta patent innan du borjar géra
affarer i landet.

— Hall dig uppdaterad pa lagstift-
ning och reglering — de utvecklas allt
eftersom.

BOTSWANA - LAMECH NTHEKELA

Gruvnaring och diamantindustrin framholls som extra
viktiga omraden dér samarbete med svenska foretag var
eftertraktat. IKT, energi och logistik nédmndes som andra
centrala sektorer.

NICERIA - BENEDICT ONOCHIE AMOBI
— Hela landet flyter i princip pa naturgas, papekade

Nigerias ambassador som framholl att man garna ség
svenska sma och medelstora foretags hjélp med att
tillvarata ladets naturresurser.

KENYA MED OMNEID - JOSEF SANG

Den Ostafrikanska regionen &r pa frammarsch och
exempel pa utbyggnad av infrastruktur samt férenklade
turismregler togs upp. | Kenya har ocksé nya vatten-

inarssom,

fyndigheter i form av en underjordisk reservoar nyligen
hittats.

RWANDA - VENETIA SEBUDANDI

— Vi kommer nu ut fran det morker som folkmordet pa
90-talet innebar och in i en ny, véxande marknad, for-
klarade ambassadéren Venetia Sebudandi som framhdéll
hallbar turism, energi och fastighetsmarknaden som
viktiga néringar.

SYDAFRIKAREGIONEN - MANDISA DONA MARASHA
Energi, transport, IKT och turism &r viktiga néringar. En
svensk-sydafrikansk IT-konferens under 2013 lyftes som
ett lyckat exempel pa samverkan. Behov av bredband,
energisékerhet och ett utvecklat utbildningssystem finns.

SWEDFUND

Det statliga bolaget Swedfund erbjuder riskkapital och
etableringsstod till féretag som vill etablera sig i tillvaxt-
regioner. Anna Langstrém presenterade verksamheten
och lyfte nagra viktiga punkter.

Etableringsstodet, Swedpartnership, pa max 1,7 miljioner
kronor ges till sma och medelstora svenska foretag.
Swedfund finansierar upp till 40 % av projektkostnaden,
resten star foretaget for.

Riskkapitalinvesteringen, som varierar mellan 10 och
100 miljoner kronor, kan sté for max 30 % av den totala
finansieringen. Foretaget bor kunna sté for 30 % medan
eventuella andra finansiérer kan sta for resten.

Swedfund kan ofta hjalpa till med fragor om lagar och
regler i de aktuella landerna.

Man bdr vara medveten om att risken for att omkostna-
derna blir mer omfattande &n man trott ar stor.

Kontakta Swedfund for att fa mer information om vilka
lander som ar aktuella.
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AFRIKANSKT KONCEPT

Som Afrika, fast kallt. S&
beskriver Fredrik Broman sin
satsning pd att arrangera
safariresor i norra Sverige.
Med lang erfarenhet av saval
svenska som afrikanska for-
hallanden vet han hur man far
ut det bésta av tva varldar.

TEXT: NICLAS SAMUELSSON - FOTO: FREDRIK BROMAN

redrik Broman @r fotograf och

lirare i botten och kom 1998 till Kenya

i Ostafrika for att skriva en bok om sa-
vannens ekosystem. Han stannade kvar dir i tre
ar och blev under den tiden allt mer involverad
i den lokala turistniringen. I dag arrangerar han
fotoresor till Kenya samtidigt som han etablerar
sin egen Aurora Safari Camp vid Raneilven i
Norrbotten.

— Svensk friluftsturism handlar mycket om
militirtilt med stampade jordgolv. Jag vill istil-
let skapa ett camp med likartade férutsittning-
ar som i Afrika. I minga Sstafrikanska linder
har man linge arrangerat camper med en viss
komfort, trots att de ligger ute i “ingenstans’.
Utan att forindra den omgivande naturen ger
man plats for bekvimligheter som bra singar
och modern design, siger han.

Involverar lokalbefolkningen
Aktiviteterna under de resor som Fredrik #r
med att arrangera i Kenya gors i niira samarbete
med den lokala massajbefolkningen. Men s
har det inte alltid varit. Tidigare har reseféretag
frin exempelvis Storbritannien och Indien tagit
dit egen, ofta billig, arbetskraft och bara visat
delar av landet. Samtidigt har man missat den
kulturella dimensionen. Detta har gjort att mas-
sajerna kint sig distanserade och dirfor varit en
aning skeptiska till samarbete.

— Det #r en barridr som det dock gatt
ganska fort att ta sig 6ver. I de féretag som jag
samarbetar med 4r det nu ofta massajerna som

guidar och visar upp landets djur- och naturliv.
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P4 senare ar har de dven blivit deligare i och

driver egna foretag i branschen. Detta med att
involvera lokalbefolkningen ir nagot jag dven
tagit med mig till Sverige, siger Fredrik.

Logistisk skillnad

Resor till Afrika dr ofta uppbyggda kring lingre
program dér resendrerna fir se nistan ett helt
land. En resa till exempelvis Kenya innebir i
regel att man aker runt till olika delar och far
sig savil djur och natur som storstadspuls till
livs. Nir det giller dessa logistiska delar kring
turismen har vi i Sverige en del att lira, menar
Fredrik.

— Det borde gi att paketera en schysst Sveri-
geresa med lite vistkust, lite Norrland och med
avslutning i Stockholm. Med sig har man en
kunnig guide och bor pa smé, bekvima boen-
den. I Afrika har resande arrangerats sa i fyrtio
4r, men i Sverige har vi inte riktigt borjat.

Annan afférskultur

En annan skillnad mellan Sverige och Ostafrika
ir affirskulturen, dir man i Afrika gar mer rakt
pi affirerna och inte 4r s projektinriktade. For
att lyckas som svensk krivs det att man bygger
upp en viss "Afrikakompetens’ for att kunna ta
sig runt, forstd kulturen och hur man jobbar.
Lyckas man med detta finns det nistan alltid
mojligheter till anstillning eller att starta eget.
Enligt Fredrik #r det dock en férdel om man
har ordentligt skinn pa niésan och inte tar allt sa
personligt.

Mycket &@r ogjort

Aven om besksniringen linge har varit stor i
Ostafrika, sa dr det ett omride som fortfarande
vixer. IT, telekom och PR 4r andra omriden
med potential. Man far dock vara beredd pa
att administrationen inte fungerar lika bra som
i Sverige. Pappershogar ir vanligare dn datorer

FOTO: KIM TAEK

FREDRIK BROMAN

FODD: 1971 i Overkalix

BOR: | Lassbyn, Norrbotten

FAMILJ: Fru Anna Lidé och barnen
Leo 7 &r och Nova 5 &r.

COR: Fotograf och filmare. Grundare
och &gare till Aurora Safari Camp
samt bildoyran Human Spectra AB.
FRITIDSINTRESSEN: Mat och vin
OVRICT: Har gett ut boken,

P& savannen (Natur & Kultur 2002).

p4 myndigheternas skrivbord och det kan vara
tidskrivande och frustrerande att fa tag i ritt
kontakter. Men for den som vigar och vill finns
det inda minga Sppningar.

— Det iir mycket som ir ogjort i Ostafrika. T
Sverige dr méinga sektorer redan upptagna och
det handlar mer om finlir. I Afrika #r det helt
dppet och man hittar manga saker som behver
g6ras. Men man hittar dven helt skruvade’
l6sningar som inte finns i Europa. Pa sa sitt
dppnas luckor 4t bida hallen, berittar Fredrik.

Samarbete trots konkurrens

Aurora Safari Camp #r nu inne pa sitt andra
verksamhetsir. Det forsta aret bessktes campen
av nigra betalande grupper och méinga rese-
agenturer. Kundbasen ir till stor del samma

ol

som i Afrika, det vill siga européer och austra-
liensare, men dven sydafrikaner, frain de mer
vilbirgade samhillsskikten. For att fa fler gister
frin den afrikanska kontinenten har Fredrik
inlett ett samarbete med afrikanska reseagenter.
— Nir reseagenterna kommer hit si visar jag
inte bara min egen anliggning, utan dven de
andra aktorernas. Agenterna vill veta vilka méj-
ligheter som finns, annars blir det ingen affir. I
Kenya ir detta ett urgammalt arbetssiitt. Aven
om konkurrensen mellan camper och reseagen-
ter dir 4r stenhdrd, s& har man inga problem
att ringa rivalerna om man far kapacitetsbrist
och behover hyra jeepar eller liknande. I Sverige
finns det en viss konkurrensridsla, mycket for
att vi inte har jobbat pa det sittet. Nu borjar
detta dock luckras upp, sirskilt hir i norr. O

OSTAFRIKA

Till Ostafrika réknas oftast landerna
Burundi, Djibouti, Eritrea, Etiopien,
Kenya, Rwanda, Somalia, Sydsudan,
Tanzania och Uganda. Ibland réknas
aven Komorerna, Mauritius, Seychel-
lerna och Sudan in. Delar av Ostafrika
ar kant for de stora mangder vilda
djur som finns dar, bland annat "the
big five”: elefant, buffel, lejon, leopard
och svart noshérning.

Naturen &r ofta storslagen. Har
finns bland annat Afrikas tva hogsta
berg, Kilimanjaro och Mount Kenya.
Dessutom hittar man varldens nast
storsta sétvattensjo och varldens
nast djupaste sjo i form av Victoria-
sjon respektive Tanganyikasjon.

Swahili ar ett viktigt handelssprak

i omradet runt sjoarna och talas

av minst attio miljoner manniskor.
Spréket har officiell status i Tanzania,
Kenya och Uganda. Pa det afrikans-
ka hornet dominerar afroasiatiska
sprak som amhariska, oromo, tigrinja
och somaliska. Langre sdderut talas
framst bantusprak som kikuyu och
kamba. Europeiska sprak som
engelska, portugisiska och franska
anvands fortfarande som myndig-
hetssprak i vissa delar av regionen.

KALLA: WIKIPEDIA
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HOGTFLYGANDE PLANE

FOR SMARTPLANES | AFRIKA

-
:
%

Virldsnaturfonden (WWF) har képt ett system av Smartplanes for att séka efter tiuvskyitar i Tanzania.

TEXT: NICLAS SAMUELSSON

Kartldaggning infor viagbyggen och gruvanlédggningar - eller for
att jaga tjuvskyttar. Foérarlésa flygplan kan anvdndas till mycket.
Med sin satsning i Afrika tar Skellefteaféretaget Smartplanes
sikte p& en marknad med stor potential.

ar Varldsnaturfonden (WWF)

far upp dgonen fér Smartplanes

system med forarlosa flygplan inser
de direkt dess anvindbarhet. Systemet ir ett
klockrent redskap for de vakter som forss-
ker stoppa tjuvskyttar i de afrikanska natio-
nalparkerna. Hosten 2012 startar man dirfor
en julkampan;j for att f3 svenska foretag att
finansiera ett system till Afrika. Viren 2013
levereras det forsta systemet till Tanzania.
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— Det hela dr mycket lyckat. Redan vid
forsta provflygningen uppticks personer
pé platser dir de inte ska vara, formodligen
tjuvskyttar. WWF ir sa nojda att de dven i ar
kommer ha en julkampanj for att finansiera
fler system, berittar Ola Fristrom, vd for
Smartplanes AB.

Produkten som gjort sidan succé heter
Smartplanes aerial surveying system och bestir

av ett litet, forarlost flygplan utrustat med en
digitalkamera samt tillhdrande datormjukvara.
[ Afrika har Smartplanes dven silt ett system
till ett universitet i Zambia, dir det anviinds
for kartering till gruvindustrin och for forsk-
ning.

= Det ir ett verktyg for en mingd olika
uppgifter. Tekniken passar bra for linder som
saknar bra kartunderlag for att fatta beslut om
infrastrukturbyggen och liknande. I Sverige
har vi sysslat med detta sedan 1500-talet. Men
manga utvecklingslinder har bristfilliga kart-
material och kanske inte heller rad att hyra ett
stort flygplan fér indamalet, menar Ola.

Smartplanes har i dag ett nitverk av ater-
forsiljare virlden 6ver, bland annat i Sydkorea,

Flygplanet Smart One startas genom att det kastas ivéig som ett pappersflygplan.

99 Det hela cir mycket lyckat.
Redan vid férsta provflygningen
upptcicks personer pa platser dcir
de inte ska vara 9 9

Australien, Brasilien och Tyskland. I Holland
finns ocksa en aterforsiljare, som dven har
maénga kontakter i Afrika. Tanken ir dock att
hitta bra samarbetspartners pa kontinenten.
Hittills har allt fungerat bra, men Ola ser indd
vissa utmaningar infér framtiden.

— Sikra betalningar kan vara en, liksom att
16sa transportfragan. Dessutom ir det inte
sikert att vi far exporttillstind till alla linder i
Afrika, eftersom planet skulle kunna anvindas
i militira syften. Savil vi som svenska myndig-
heter &r dock noga med att det inte gor det.
An sa linge ir hemmamarknaden viktigast for
oss. Men férutom Afrika har dven Sydamerika
och Asien stor tillvixtpotential.

Det @r forskarna Olle Hagner och Steve

Joyce som arbetade vid Sveriges lantbruksuni-
versitet i Umea som ligger bakom Smartplanes.
Med sitt intresse for fjirranalys och modell-
flygplan sig de en potential i att anviinda sma
plan med kameror for mitningar fran luften.
2005 kontaktar de dérfor Ola Fristrom, som
varit entreprendr i manga ar. Smartplanes
har utvecklat den programvara som anvinds
for att programmera planets flygrutt och
behandla de bilder som planet tar samt sjilva
flygplanet, Smart One.

Systemet anvinds till exempel inom
jord- och skogsbruk eller for kartering infor
byggnationer, gruvdrift och arkeologi. Att det
dessutom limpar sig for att leta efter tjuvskyt-
tar dr Afrikas elefanter och noshérningar
tacksamma for. O

.
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Finns i: Skellefted

Grundat: 2005

Gor: Utvecklar, producerar och
marknadsfor smé, obemannade
flygplan framst fér kartlaggning
Antal anstéllda: 7 stycken
Andel export: cirka 60 procent
Framsta exportlander: Sydkorea,
Brasilien, Norge

Omséttning: cirka 2,7 miljioner
kronor

Ovrigt: Blev utsett till rets inno-
vationsforetag pa Alvargalan i
Skellefted 2012.

Vingspann: 1,2 meter

Startvikt: 1,2 kilo inklusive batteri
och kamera.

Flyghojd: 100-300 meter
Maxhastighet: 57 km/h

Flygtid: cirka 45 minuter
Tackyta: 0,1 till 10 kvadratkilometer
beroende pa installningar.
Viderforhallanden: klarar -20

till +40 grader C, sno eller latt
regn och vindhastigheter pa upp
till 13 m/s.
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rRUKDS TINSPIRATION

VAT SO BANEEABER N ISYERI GER GHFIERTKA

TEXT: KIRSTEN AKERMAN OCH CHARLOTTE KALIN * FOTO: LINDA KARLSSON

Chamber Trade Sweden, handelskamrarnas
internationella plattform, inledde hésten med
ett valbesokt frukostmdte om att goéra affdrer

i Sverige och Afrika. Medarrangér var ocksé
Sydafrikanska ambassaden och i sarskild fokus
stod kvinnors internationella féretagande.

rummet fanns en gedigen samlad kompetens och mingder

av entusiasm 6ver de mojligheter som ligger framfor den som vill

ge sig ut pa den internationella marknaden, men ocksa en god dos
handfasta rad om vad som fungerar och vad som i#r direkt skadligt for
affirer i olika delar av virlden.

Sydafrikas ambassador i Sverige, Ms Mandisa Dona Marasha, talade om
de intentioner och férhoppningar Syd Afrika har for utbyte av erfaren-
heter mellan kvinnor i internationellt féretagande.

= Det finns stora vinster att gora inte bara i affirer utan i bygget av
relationer globalt, vi lir av varandra och utvecklas av erfarenhetsutbytet
om vira med- och motgingar. Ett leende #r ibland helt avgérande for en
affir for att inte tala om hur avgdrande det dr for viinskapsrelationer.

Spdnnande var det sedan att lyssna pd Pernilla Stalhane fran
Pallmax som berittade om sitt forsta besok i Liberia dir hon nu lyck-
ats landa en affir genom att silja in foretagets bilbatterier. Pallmax har
sedan manga ar huvuddelen av sin férsiljning i Afrika och Pernilla
som ir VD tog en ging i tiden &ver foretaget fran sin far. Alla affirer
handlar om personliga relationer menade Pernilla som #r van att kasta
sig ut pa svidra marknader i utvecklingslinder for att bygga relationer
och affirer.

Erich Hugo, sydafrikan som numera lever och verkar i Sverige intog
sedan scenen for att beritta om Afrikas nya boom vad giller ICT och
foretagande. Erich har ett forflutet pa Nokia men grundade sedan ITG
Digital AB tillsammans med Monica Bernemo och Per F T Nilsson. Erich
talade om hur viktigt det 4r for varje foretag att arbeta med ICT som
’enabler” i sin internationella affirs- och tjinsteutveckling. ITG Digital
utvecklar en rad internationella affirsprojekt men Erich har en sirskild
forkarlek till att jobba med sitt hemland Sydafrika.

— Utvecklingen inom digital affirs- och tjinsteutveckling gir i en
rasande fart just nu, inte minst sett ur ett internationellt perspektiv. Jag
ser fantastiska méjligheter for foretag man normalt inte férknippar med
ICT och digitala kanaler — det kan behévas att man tinker om hela sin
affirsstrategi, siger Erich Hugo.

Nystartade ITG Digital bistér foretag och organisationer med
radgivning kring digital kommunikation och affirsutveckling. Bland
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uppdragsgivarna riknar
man redan idag in savil
globala medieftretag

som program- och hird-
varutillverkare. Foretaget
har verksamhet i Johan-
nesburg, och avser dven att
etablera sig i Italien och
Singapore.

Carin Lann, som jobbar
med Chamber Trade Swe-
den i en rad women'’s eco-
nomic empowerment pro-
jekt i Afrika och som ir en
mycket erfaren radgivare
i projekt som stirker kvin-
nors foretagande berittade
om Women’s Innovation

Trade Fair som kommer
att hallas i Kapstaden 2014.
En fantastisk méjlighet att

Sydafrikas ambassadir, Ms Mandisa
Dona Marasha.

mota foretag och utveckla relationer i regionen. Kvinnomissan kommer
att samla kvinnliga ledare och entreprendrer frin hela virlden och ar-
rangeras av Mhani Gingi, en social entreprendr som jobbar med utsatta
kvinnor i Kapstadens kikstider. Missan kommer att vara en spinnande
motes- for idéer, innovation och foretagande.

Charlotte Kalin Nyberg, Chamber Trade Sweden, avslutade métet
med att bjuda in till den business summit som CTS haller tillsammans

med handelskammaren i Kapstaden. O

Foéreningen Chamber Trade Sweden (CTS) ar en ideell
organisation som bildades 25 augusti, 2011 av fem svenska
regionala handelskamrar. Féreningen har till andamal att verka
for att frAmija frihandel, marknadsekonomi och den privata
sektorns utveckling i Sverige och i utlandet. Foreningen
verkar som internationell plattform fér handelskamrar, andra
naringslivsorganisationer och féretag for att framja handel och
investeringar mellan Sverige och omvérlden. Detta gors bl.a.
genom att dra nytta av det globala handelskammarnatverket
och driva projekt i samarbete mellan néringslivet och offentliga
aktorer. Se vidare: www.chambertradesweden.se
Valkommen att kontakta info@chambertrade.se om du vill
engagera din organisation eller féretag.

SYDAFRIKA OCH BOTSWANA

AFRIKA >>

VISAR VAGEN
TILL NYA AFFARER

TEXT: KIRSTEN AKERMAN OCH LINDA KARLSSON * FOTO: KIRSTEN AKERMAN

""The mobile road to new business - Southern Africa shows the way”
var rubriken fér den tvadagars business summit som Chamber
Trade Sweden arrangerade i samarbete med handelskammaren

i Kapstaden 14-15 november. Evenemanget lockade séaviéil svenska
som afrikanska féretagsledare och fokuserade pa hur mobila

I6sningar samt ICT kan férédndra afférerna inom bland annat

lantbruksnéring.

drmare 200 personer samlades och kom att dra

nytta av varandras erfarenheter inom ramen for eventet i

Kapstaden i mitten av november. Savil svenska som bot-
swanska och sydafrikanska féretag medverkade.

— Huvudsyftet med de hir dagarna ir att agera métesplats for
foretag fran Norden och sédra Afrika. Vi vill majliggora en bas for
goda affirer och hoppas kunna ge s& mycket handgripliga och kon-
kreta rad som m&jligt for att fa vira deltagare ska vaga gora affirer
pa andra sidan jordklotet, berittar Charlotte Kalin, vd fér Chamber
Trade Sweden.

Konferensens tema var “The mobile road to New Business” och
fokus vid sidan av lantbruksniring lag pa informationsteknik och
gron teknologi. Tankar och idéer kring foretagande utbyttes dagarna
igenom. Vad kan du gora for mig och vad kan jag gora for dig? var
fragor som flog genom luften i konferenscentret beliget vid Nelson
Mandela Gateway i Kapstaden.

Eventet hade en bred represenatation av foretag och branscher.
Viljan att gora affirer var viktigare &n att passa in under rubriken
menade arrangdrerna och pa plats fanns bland annat sydafrikanska
teodlare som ville etablera olivbladsteer pa den nordiska markna-
den liksom ett hogteknologist dtervinningsforetag som férvandlar
matrester till godning och kommit i samsprik med ett féretag fran
Botswana och sdkte rad i hur man bist utvecklar sina rawfood-pro-
dukter for att matcha ett nordiskt klimat. En ung, svensk fretagare
visade upp sin birbara solcellspanel fér en mycket intresserad publik

Peter Stein flankeras av Adam Brinnstrom Eskilstuna Energi & Miljo

samt representant fran Clean Cities Capetown.

samtidigt som ett sydafrikanskt par som jobbar med smartdesign
fick kontakt med en dansk aterforsiljare. Vid slutet av eventet hade
speed-datingen och minglet féretag, handelskammarrepresentanter
och investerare emellan resulterat i att flera avtal tecknats.

Charlotte Kalin var mycket néjd med dagarna och berittade att
hon just kommit fran Peru dir hon genomfért ett event med samma

uppligg.
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AFRIKA >>

— Vi nadde en stor grupp Latinamerikanska foretag i olika
branscher. Metoden att lita svenska foretag folja med och beritta
sin foretagshistoria och lyfta fram konkreta tips och rad, framfor
allt i affirer, kinns vildigt bra. Vi lyfter teman som affirsjuridik,
medling, handelsregler, transport och logistik och férsskte ocksa hir
i Sydafrika gra en genomlysning av regionen sedd ur ett handels-
perspektiv. Peter Stein fran Stein Brothers har skrivit en rapport om
Afrika séder om Sahara som han presenterade hir. Vi fick iging en
spinnande och konstruktiv dialog om regionens majligheter och

utmaningar.

Chantel Arends och Hayely Sylvester :iger och driver foretaget
Touch Fibre Optics som levererar bredband till hushall i Sydafrika,
nagot som ir lite av en demokratifraga i landet eftersom tillgingen
till nit 4r dalig i de simre bemedlade bostadsomradena och nirmast
obefintlig i kakstiderna.

— Vi kom hit for att prata om hur ni har 16st detta och vi har

9 9 Huvudsyftet med de héir

dagarna dr att agera métesplats
for foretag fran Norden och
sodra Afrika 9 9

fatt massor av nya bra kontakter med svenska foretag under de hir
dagarna, siger Chantel Arends och fortsitter:

— Det bista fér mig med konferensen ir rapporten Gateway to
Africa som Peter Stein presenterade. Vi dr tyvirr duktiga p att
forringa oss sjilva och att héra nigon prata om hur langt vi kommit
och vilka forutsittningar vi har kindes stort och upplyftande. Jag
ska sprida rapportern till alla jag kinner, avslutar Chantel. O

Bilden t v: Gail Craig, designfiretagare med
foretaget Cape Knife Cutting cc.

Bilden nedan: Viveka Degerfeldt, Handelskam-
maren Mdlardalen syns tillsammans med Cape
Chambers vd Bronwen Kausch.

25 deltagare frdn Sweden
14 deltagare fran Botswana
8 delegater fran Zimbabwe
80 foretag fran Sydafrika

... deltog i olika speed-dating arrangemang vilket redan for

de svenska deltagarna resulterat i minst tva paskrivna avtal,

ett nytt foretag som bildas mellan svenska och sydafrikanska
deltagare samt ett flertal nya afférsidéer betraffande samarbete
mellan de svenska deltagarna. Ett av de svenska foretagen har
redan bokat in nasta affarsresa till Kapstaden.
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KRONIKA AV

FVA BJORLING
VI GAR FRAN AID
TILL TRADE"

TEXT: EWA BJORLING, HANDELSMINISTER * FOTO: GUNNAR SEIJBOLD, SHUTTERSTOCK

somras reste jag tillsammans med

fyra av mina kollegor — utrikesminis-

tern, finansministern, EU-ministern och
bistandsministern — till Sydafrika.

P4 olika vigar letade vi oss, efter besok i
ett antal linder som vi sig som sirskilt intres-
santa inom vara respektive ansvarsomraden,
ner till Kapstaden, dir vi deltog vid det stora
motet World Economic Forum on Africa
tillsammans med framstaende representan-
ter for niringsliv, politik, forskning och det
civila samhillet.

Att vi var fem ministrar pi plats sinde
en tydlig signal till linderna i sodra Afrika
om att Sverige vill férdjupa och bredda
relationerna med dem. Jag hoppas att det
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samtidigt stirkte intresset hir hemma for de

mojligheter som stir att finna i regionen.

Jag har sedan jag tilltridde som handels-
minister bestkt ett stort antal linder i sodra
Afrika, ndgra av dem upprepade ganger, och
det dr pitagligt att intresset for att utveckla
forbindelserna med Sverige och EU, inte
minst inom handelsomradet, ir stort. Detta
ir givetvis mycket vilkommet.

For Afrika dr en bittre integrering pa
virldsmarknaden nédvindig om den resa
som manga linder antritt — fran fattigdom
och umbiranden, mot vilstind och hallbar
tillviixt — ska kunna bli si framgangsrik som
mojligt.

For Sveriges del, som ett litet exportinrik-
tat land, #r det avgorande att vi dr med sa

|

tidigt som majligt pa de spirande och snabbt
expanderande afrikanska marknader som nu
vixer sig allt starkare.

Handel och tillvaxt kan givetvis inte
utvecklas till sin fulla potential om inte
forutsittningarna ir de ritta. Darfor dr det
viktigt att, som vi gjorde vid métet i somras
och gor vid andra tillfillen, pitala vikten av
fortsatta strukturreformer och investeringar
i infrastruktur, hilsa och utbildning, liksom
vikten av en politik som slar vakt om demo-
kratin och de minskliga rittigheterna, och
motverkar korruption och maktmissbruk.
Det saknas inte linder i Afrika som stir
infér stora utmaningar inom de hir och
andra omriden. Utdragna konflikter, bristfil-

99 Svenska foretag cir bland de béista i véirlden

pa att ta socialt- och miljomdissigt ansvar 9 9

lig hilsa och sikerhet, daligt fungerande insti-
tutioner och en rad andra problem priiglar
fortfarande delar av kontinenten. Men det ir
inda patagligt att utvecklingen i stort gar i
ritt riktning.

Frén att fér inte allt for manga ar sedan
ha utmalats som hoppléshetens plats pa jor-
den, har bilden av Afrika snabbt forindrats i
grunden. Idag har manga av Afrikas dver 50
linder seglat upp som hogintressanta destina-
tioner fér handel och investeringar.

Den genomsnittliga tillvixten for linderna
séder om Sahara har legat pa 5 procent de
senaste 15 dren. Sex av virldens tio snabbast
vixande ekonomier aterfinns numera i sédra
Afrika, medelklassen vixer sig allt storre,
antalet viipnade konflikter har minskat och
den politiska och den ekonomiska friheten
har blivit storre.

Sverige #r som bekant starkt beroende av
var handel med EU, och det ir i grunden
givetvis bra att vi handlar mycket med véra
grannar. Men samtidigt — vilket inte minst
de senaste dren av ekonomisk nedging visat
— gor det oss sirbara. Dirfor behover vi
bredda vér exportprofil, och sddra Afrika ir
utan tvekan en hogintressant del av virlden
ur det perspektivet.

I ménga afrikanska lédnder har vi byggt
upp goda kontakter och ett stort fértroende
under dren genom vart utvecklingssamarbete,
nagot som vi kan bygga vidare pa nu, nir vi
rér oss mot en relation som priglas mer av
handel och investeringar. Nir vi gar fran aid
till trade, som vi brukar siga.

En annan grund vi kan std pa dr var stora
trovirdighet inom omradet ansvarsfullt
foretagande. Svenska foretag 4r bland de
bista i virlden pa att ta socialt- och miljs-
missigt ansvar, ndgot som kan vara en stor
konkurrensférdel, inte minst nir vi tivlar
mot foretag fran — for att ta ett 16st ryckt
exempel — Kina, som inte helt sillan inriktar

sig mer pa kortsiktiga vinster.

Men det viktigaste &r givetvis inda

att vi faktiskt i hog utstrickning 4r bra pa
mycket av det som saknas i Afrika, pa att
bygga ut infrastrukturen, konstruera lastbilar,
producera maskiner som anvinds vid ravaru-

utvinning och bygga ut infrastrukturen for

Natt éver Kapstaden frdn Signal Hill.

mobil kommunikation. Det hir dr omriden
inom vilka Sverige har haft en stark posi-
tion i Afrika under en lang tid, men dir det
finns goda mojligheter att stirka samarbetet
ytterligare.

Extra roligt dr samtidigt att vi ser ett 6kat
intresse for samarbete inom nya omraden,

dir vart utbyte tidigare har varit begrinsat.
Det handlar bland om kreativa niringar,
och hilso- och sjukvard.

Jag dr 6vertygad om att vi har mycket
att vinna pa att arbeta for att utveck-
lingen mot mer mangsidiga kontakter
fortsitter. O
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Svenskt undervattenshotell invigt i Indiska Oceanen

Magic beyond magic

Undervattenshotellet Utter Inn i Malaren utanfor Vaster-
as som skapades ar 2000 av konstnéren och innovatéren
Mikael Genberg har nu fatt ett syskon i Indiska Oceanen.
Det svenskbyggda undervattenshotellet "The Manta Un-
derwater Room” har nu invigts pa én Pemba.

— Antligen! Jag och Matt Saus startade redan 2006
Genberg Underwater Hotels AB med maélet att bygga
undervattenshotell Gver hela varlden. Under aren har
aventyret tagit form och fler har slutit upp for att kunna
forverkliga en gemensam drém. Vi har alla arbetat intensivt
med det har pilotprojektet, sésom bandylegenden Hans
Elis Johansson, konstruktéren Christer Abrahamsson som
bor nere i Dar es Salaam, undervattensexperten Gunde
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Karlsson fran Degerfors och manga fler. Nu ar det forsta
pa plats och det kanns helt fantastiskt att fundera pa var
nasta rum skulle kunna hamna, séger konstnaren Mikael
Genberg.

Den ménskliga drémmen att kunna leva under vatten-
ytan ar konceptets karna. Upplevelsen ar unik, vacker och
aventyrlig. The Manta Underwater Room ligger strax utan-
for "The Manta Resort”. Upplevelsen av att bo, omgiven
av vackra tropiska fiskar i detta turkosa paradis i Indiska
Oceanen ar oslagbar. Undervattensrummet som &r skapat
av svensk ingenjorskonst bestar av tre vaningar.

Zanzibar Archipelago S .
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EXPORTSTATISTIK FRAN SCB

Exportvandning pa vag?

Tyngd av en svag efterfragan fran utlandet och en
stark krona har utrikeshandeln visat en fallande trenden
sedan 2011. Handelsvérdet for bade export och import
ligger langt under fiolarets niva. Tendensen de senaste
manaderna har emellertid indikerat att en vandning for
varuexporten kan vara pa gang. Varuimporten har inte
uppvisat en motsvarande uppgang vilket lett till en 6k-
ning av handelsnettot, enligt den sésongs- och trend-
justerade utrikeshandelsstatistiken. Den dvergripande
bilden for tredje kvartalet ger &nda intryck av en fortsatt
ganska svag handel, &ven om de senaste ménaderna
signalerat ljusare utsikter fér varuexporten.

Sveriges handelsnetto frin varor, miljoner kronor i IGpande priser, Trend

Kdlla: Utrikeshandelsstatistiken
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Data t.o.m september 2013

Svensk varuexport 2013, procent
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9%
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10%
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Kalla: Utrikeshandelsstatistiken

Kemivaror
13%

Elektronik,
telekom

11%

Data: januari-augusti 2013

Livsmedelsexporten mot
strommen

Vardet av svensk varuexport har hittills i &r mins-
kat med 9 procent jamfért med motsvarande period

i fiol. Nedgéngen &r delvis en konsekvens av kronfor-
stérkningen nér exportintékter i utlandsk valuta raknas
om till svenska kronor. Flera av de storsta exportvaror-
na sdsom maskiner, elektronik, vagfordon och energi-
varor har minskat i paritet med snittet for varuexporten
eller utvecklats nagot svagare, med minskningar pa
9-15 procent senaste aret. En liten minskning note-
rades aven for export av skog- och kemivaror medan
exporten av mineraler sjonk kraftig tyngd av jarnmalm,
jarm och stal som minskade med 24 procent. Starkast
har exporten av livsmedel gatt som svarar for 6 procent
av svensk varuexport. Den har hittills i &r stigit med 8
procent jamfért med motsvarande period aret innan.

Stabilisering av exportpriserna

Exportpriserna, som gick ner kraftigt under andra
halvaret i fiol och forsta halvaret i ar, har under de senaste
ménaderna visat en mer stabil utveckling. Importpriserna,
som haft en liknande utveckling som exportpriserna, var i
september i det ndrmaste oférandrade jamfort med mot-
svarande méanad aret innan. Férandringar i kronkursen har
stor inverkan pé exportprisernas utveckling och kronfor-
stérkningen som i synnerhet forsiggick under férra somma-
ren &r nu pa vag att fasas ut fran jamforelseperioden.

Exportprisindex
Procentuell ibrandring jamfért med motsvarande manad fbregdende dr

20 7

=60 7

-80 7

- 10,0

Kalla: Prisindex i producent- och importled (PPI)
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Stora Enso satsar

pa forpackningar i Pakistan

TEXT: NICLAS SAMUELSSON * FOTO: SHUTTERSTOCK, WASHA @ WORKSTATION

Pakistan @r en av varldens fyra storsta marknader for
mejeriprodukter, till och med storre @n Tyskland. Men
endast fem procent av produkterna dr forpackade,
resten sdljs och konsumeras i |16s form. Detta vill Stora

Enso &ndra pa genom ett lokalt samarbete.

nd@rmare tjugo &r har Stora Enso varit deligare i Packages

Ltd — Pakistans marknadsledande férpackningsforetag. Under

véiren 2013 togs beslutet att bryta ut en del av det bolaget och
starta ett samriskftretag under namnet Bulleh Shah Packaging. Malet
ir att expandera pi den stadigt vixande marknaden for forpack-
ningar i Pakistan. Foretaget har i dag tvd anliggningar, en i Karachi
och en i Lahore, med totalt cirka tusen anstillda och en omsittning
pa lite drygt hundra miljoner euro.

— Vi tillverkar férpackningsmaterial och férpackningar till savil

globala som lokala kunder. Det handlar om stora varumirken inom
mejeriprodukter, men dven for frukt, textilier liskedrycker med
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mera. Marknaden vixer snabbt och det finns en stor tillverknings-
potential, siger Mats Nordlander, chef for Stora Ensos division
Renewable Packaging.

Langsiktig investering

Stora Enso #ger i dag 35 procent av Bulleh Shah Packaging, men
tanken #r att man pa sikt ska 4ga hilften. Tillsammans med den
pakistanska dgaren har man kommit 6verens om en affirs- och inves-
teringsplan, som bland annat handlar om att bygga ut och utveckla
fabrikerna. Ambitionen ir att Ska effektivitet och kvalitet och att
forbittra alla tillverkningsprocesser. Mats berittar att det handlar

>

FOTO: WASHA @ WORKSTATION
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USA, Kina, Férenade
Arabemiraten, Afghanistan (2012)
Kina, Saudiarabien,
Férenade Arabemiraten, Kuwait (2012)
856 miljoner

SEK (2011)

2 miljarder SEK

(2011)
Islamabad
Engelska, urdu
193,2 miljoner (juli 2013, 6:e
platsi varlden)
PK
92
Pakistansk rupie (PKR)
UTC+5

om ett stdrre investeringsprogram som stricker sig éver de kom-
mande tre dren.

— Vi ser det som en langsiktig investering pa en marknad som
kommer att fortsitta vixa. Utdver detta ser vi ocksa att det finns
stora mdjligheter i hela regionen, som har en mycket positiv utveck-
ling. For oss ricker detta inom en &verblickbar horisont och vi kan
utifrén den plattformen forsorja vara kunder i manga ar framéver.

Egen bioenergianléggning

Tack vare sitt linga samarbete med Packages Ltd var Stora Enso vil
forberedda for den nya satsningen, som innebir en investering pa
totalt cirka 130 miljoner dollar. De eventuella risker och utmaningar
som #r forknippade med att etablera sig pa en hogriskmarknad kom
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alltsa inte som niagon dverraskning. Det storsta problemet att hantera
i Pakistan #r annars energiforsdriningen, en svarlost flaskhals som
paverkar all verksamhet. Detta ir nigot som #ven stiller krav pa de
styrande i landet. Om man maste prioritera att familjer ska kunna
laga mat eller ge energi till industrierna s blir valet ganska litt.

— Under de kalla manaderna ir tillgingen till energi begrinsad,
den kommer och gir. Om man lyckas 16sa detta kan landet viixa
mycket snabbare och bli mer framgangsrikt. Det ger stabilitet och
skapar en god spiral som 6kar tillvixten. Men eftersom vi redan nu
ir i behov av en stabil energitillging har vi beslutat att bygga en
egen bioenergianliggning, siger Mats.

Skaffa lokalt respekterad partner

Om man vill satsa i Pakistan ir det bra att kiinna till att det dr
relativt litt att etablera och driva foretag dir. Barridrerna ir liga och
byrakratin #r relativt liten. Pakistan bor dock inte vara den forsta
utlandsmarknad man ger sig in pa. Marknaden #r krivande och
lampar sig bést for foretag med stora resurser och erfarenhet av
liknande marknader. I birjan #r det ocksa bra att ha med en lokalt
respekterad partner, inte minst for att forsta riskerna och den lokala
affirskulturen.

— Aven om affirskulturen &r ganska *straight forward’, si finns
det en viss misstinksamhet. Det giller dirfor att bli en betrodd af-
firspartner. Genom Packaging Ltd samarbetar vi med en av de mest
respekterade familjerna i och utanfor Pakistan. Jag vill inte avrada
nagon frin att satsa i Pakistan, men det giller att vara férberedd och
att anpassa sig. Man maste ha tillgang till kompetent personal lokalt,
avslutar Mats. 0

STORA ENSO

Stora Enso ar ett publikt aktiebolag vars aktier ar note-
rade i Stockholm och Helsingfors. Kunderna ér férlag,
tryckerier och pappersgrossister samt férpackningstill-
verkare och snickeri- och byggféretag.

KONCERNENS OMSATTNING: 10,8 miljarder euro
(2012).

ANTAL ANSTALLDA: Cirka 28 000 i 35 lander.

ARLIC PRODUKTIONSKAPACITET: 5,2 miljioner ton
kemisk massa, 12,1 miljioner ton papper och kartong,
1,3 miljarder kvadratmeter wellpappférpackningar och
6 miljioner kubikmeter sagade traprodukter, inklusive 3
miljioner kubikmeter vidare-foradlade produkter.

Flyg direkt till Valj bland minst
hela Europa. 50 destinationer!

Sveriges tredje
SCIGERITEICEN  STOCKHOLM SKAVSTS _

www.skavsta.se AIRPORT —~—
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Anmal utstationerade
till Arbetsmiljoverket

Sedan den 1 juli 2013 ar utlandska foretag skyldiga att
anmala utstationerade medarbetare i Sverige pa Arbetsmil-
joverkets hemsida. Om anmalan gors for sent eller felaktigt
maste foretagen betala en straffavgift pa 20 000 kronor.
Enligt lagandringen maste utlandska foretag anmala sina
medarbetare om de jobbar langre an fem dagar och under
en begransad tidsperiod i Sverige. Arbetsgivaren ska aven
anmala de arbetstagare som har skickats till Sverige fore
den 1 juli och som fortfarande arbetar.

Arbetsgivarna kan registrera samtliga utstationerade pa
Arbetsmiljoverkets hemsida, déar de anger kontaktuppgifter
till den utstationerade och vilka uppdrag hon eller han job-
bar med pa vilken ort och under vilken tid.

Arbetsmiljéverkets generaldirektor Mikael Sjoberg
ser en forbattring for de utlandska anstéllda med den nya
lagen:

— Alla som arbetar i Sverige ska ha ratt till en séker ar-
betsmiljo. Det galler &ven for dem som kommer hit tillfalligt
och arbetar.

Det ar viktigt att anmala de utstationerade i god tid.

— Anmalan méste goras innan den forsta utsénda med-
arbetaren borjar jobbar i Sverige. Den som inte anméaler
arbetstagarna eller gor det pa ett felaktigt satt maste betala
en straffavgift pa 20 000 kronor enligt Arbetsmiljoverket,
séger Denise Schumann, skattejurist pa Tysk-Svenska
Handelskammaren i Stockholm.

For mer information kontakta Denise Schumann, skat-
tejurist pa Tysk-Svenska Handelskammaren, 08-6651855.

Visste du att...

...halften av vardet i en lastbil eller personbil som expor-
teras fran Sverige skapas utanfor Sverige?

...EU och USA star for en tredjedel av den globala han-
deln? Varje dag handlas varor och tjénster 6ver Atlanten for
narmare 17 miljarder kronor.

...Ryssland &r Sveriges 14:e stdrsta exportmarknad och
Sveriges sjatte storsta leverantorsland?

...av varldens handel med varor transporteras 90 procent
per fartyg?

...Sveriges export bestar av cirka 70 % varor och 30 %
tjanster. Sveriges import har ungefér samma férdelning.

...handeln inte ar ett nollsummespel dar en part vinner
och en forlorar? Bade det exporterande och det importe-
rande landet vinner pa handel, men tjanar nodvandigtvis
inte lika mycket.

...handeln med de krisdrabbade s& kallade PlIGS-lander-
na (Portugal, Irland, Italien, Grekland och Spanien) mins-

kade redan langt fore den ekonomiska krisen?

...det dr dubbelt s& manga foretag i Sverige som importe-
rar jamfort med antalet féretag som exporterar.

...Solvit ger kostnadsfri hjalp nar du som privatperson
eller foretagare stoter pa hinder inom EU?

..WTO:s 159 medlemmar tacker 99 procent av varlds-
handeln?

KALLA: KOMMERS.SE

Littare att fa yrkeskompetens erkiind i annat EU-land

Det ska bli enklare for utlandska EU-medborgare att fa
sin kompetens erkand i ett annat EU-land. Bland annat
infors ett europeiskt yrkeskort som ska gora det |attare for
arbetsgivare och myndigheter i EU-I&nder att vardera och
erk&nna EU-medborgares yrkeskvalifikationer.

EU-medborgare som arbetar inom reglerade yrken, det
vill s&ga yrken dar det exempelvis kravs legitimation for att
fa arbeta, ska kunna fa sina kvalifikationer erkanda i alla
EU-lander.

Yrkeskortet ska géra det enklare for andra lander att
forsta en persons yrkeskvalifikationer. For att yrkeskortet
ska kunna utfardas sé kravs bland annat att yrket &r regle-
rat i ett stort antal ldnder och att det & manga inom yrket
som vill arbeta i ett annat EU-land &n hemlandet. Vidare blir
det tydligare vilka sprakkrav som far stéllas pa personer i
vissa yrken. Det blir ocksé vissa forandringar nar det géller
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krav pa forhandskunskaper och kompetens som en EU-
medborgare ska ha inom ramen for yrken for vilka det pa
EU-niva finns gemensamma minimikrav for utbildningen
till yrket.

De nya reglerna ar en uppdatering av EU:s direktiv
om erkannande av yrkeskvalifikationer. Reglerna trader
sannolikt i kraft i medlemslanderna om tva ar.

KALLA: KOMMERS.SE

VALUTAPROGNOS FRAN

Vaxelkursen mellan euro och dollar fortsatter att styras av
forvantningar kopplade till centralbankernas penningpolitik. | sep-

tember Gverraskade den amerikanska centralbanken (Fed) de flesta

beddmare nér man valde att lamna kdpen av obligationer oférand-
rade efter att tidigare signaler fran centralbanken pekad pa att en
reducering av kdpen. Sannolikt var det osékerhet om den politiska
utvecklingen som fargade beslutet att avvakta, men samtidigt har
aterh&mtningen pé arbetsmarknaden varit en besvikelse. De varsta
farhdgorna besannades néstan fullt ut nar den politiska oenigheten
medférde att en rad statliga funktioner fick stdngas ned i oktober,
och bara dagar innan den amerikanska staten stod infér en betal-
ningsinstallelse s naddes en tilifallig uppgdrelse som skjuter upp
problemen till i borjan pa nésta ar. Det &r svart att beddma vilka di-
rekta och indirekta skador som den politiska konflikten har medfort
pa amerikansk ekonomi, men oenigheten gagnar inte nyrekrytering
och investeringar och 1ar darigenom férlanga perioden med obliga-
tionskop fran den amerikanska centralbanken. Vi har justerat var

prognos fér Fed och tror att det mest sannolika &r att Fed fortséatter

att genomféra kop i nuvarande omfattning fram till métet i mars. Vi
har lange tankt oss att en nedtrappning av obligationsképen ska

vara gynnsamt for dollarn. Darfor lar den dollarférstarkning som lig-
ger i prognosen forsenas sa léange ett sadant beslut drojer. Den se-
naste tiden har vi darfér reviderat upp prognosen fér EUR/USD det

narmaste halvaret. Samtidigt ligger inflationen i euroomradet fortsatt

en bra bit under mélet och arbetsldsheten fortsatter att 6ka. Det

SEB véxelkursprognoser:

Vaxelkurs 2013-11-07 Dec. 2013 Jun. 2014
EUR/USD 185 185 1188
EUR/SEK 8.77 8.75 8.55
USD/SEK 6.49 6.48 6.43
USD/ZAR 10.25 9.80 9.80

USD/ZAR: Randen har drabbats hart av Fed-spekulationer
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— USA, 10-arig statsobligationsranta (left) — USD/ZAR (right)

bidrog till att den europeiska centralbanken (ECB) lite Gverraskande
valde att sénka réntan pa novembermdétet. De narmaste mana-
derna ter sig darfér den mest sannolika prognosen att vaxelkursen
mellan euro och dollar 1&r etablera sig runt 1.32. Vi raknar alltjamt
med att dollarn stérks ytterligare mot euron under nésta ar och i
mitten pa 2014 raknar vi med att EUR/USD ligger péa 1.30.

Data fran Sverige fortsitter att ge blandade signaler om
ekonomin man far nog rékna med att tillvaxten forblir ganska svag
under hdsten. Vi dock med att ekonomin successivt stérks under
nasta &r med ett betydande bidrag fr&n inhemsk efterfrdgan, sam-
tidigt som situationen i omvarlden fortsatter att forbéttras. Resurs-
utnyttjandet och inflationen &r alltjiamt kvar péa laga nivaer, vilket
starkt oss i var vy att Riksbanken kan avvakta med réntehéjningar
till &tminstone slutet pa nésta &r. Den vyn har aven fatt ett 6kat ge-
nomslag i marknadsprisséttningen péa senare tid och i dagslaget ar
det f& beddémare som tror pé en atstramning frn Riksbanken fore
nasta sommar. Blandade tillvaxtsignaler och férvéntningar om en
senarelagd atstramning fran Riksbanken har bidragit till att kronan
har férsvagats nagot den senaste tiden. Inom de ndrmaste ma-
naderna har vi svart att peka pa nagon trigger som skulle paverka
kronan pé ett betydelsefullt sétt i nagon riktning. En réantesankning
fran ECB skulle majligen medféra att euron forsvagades nagot mot
kronan. Vi ar dock mer optimistiska for 2014 d& vi réknar med en
kronforstarkning mot euron dé kronan traditionellt har tenderat att
gynnas nar den globala tillvaxten Okar. Vid arsskiftet raknar vi med
att EUR/SEK ligger pa 8.70 for att i mitten pa 2014 ha stérkts mot
ca 8.55 samtidigt som USD/SEK da handlas runt 6.60.

Liksom en rad andra valutor &r den sydafrikanska randen &r
en av de valutor som har drabbats hért nar investerare har sélt av
tillgangar och reducerat sin exponering mot sk Emerging markets
valutor under &ret. Sydafrika lider av ett ganska stort sparande-
underskott, vilket stéller krav pa att man kan attrahera utldndska
kapitalinfldden. Under det andra kvartalet uppgick bytesbalansun-
derskottet till ca 6,5% av BNP. Det gor valutan sérbar i perioder da
utléndska investerare repatrierar sitt kapital. Aven tillvaxtutsikterna
har férsdmrats och inkdpschefsindex foll ganska kraftigt under sep-
tember och pekar pé en svagare utveckling framéver. Sydafrika &r
alltjiamt i stort behov av reformer for att dka produktiviteten och for
att komma tillrétta med den hoga inflationen som urholkar landets
konkurrenskraft. Standiga konflikter p& arbetsmarknaden och val

i april 2014 har dock grusat séddana forsok. Det narmaste halvaret
kommer randens utveckling att styras av utvecklingen i USA dar
nya signaler fran Fed om en nedtrappning av obligationsképen
kan ge en temporar forsvagning. Bristen pa produktivitetshéjande
reformer gor aven att vi raknar med att randen langsiktigt méaste
fortsatta att forsvagas for att uppratthalla landets konkurrenskraft.
Prognosen for USD/ZAR &r 9.80 i slutet pa 2013 och oféréndrat
9.80 i mitten pa nasta ar.
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TYSKA EXPORTORER

BEHOVER ANKOMSTINTYG

TEXT: SONJA LEISTER * FOTO: SHUTTERSTOCK, MACH AG

Svenska féretag som har bestdlit varor fran Tyskland kan behéva
fylla i och underteckna ett officiellt ankomstintyg, en sa kallad
Celangensbestdatigung (sv. ankomstintyg). P& grund av é@ndrade
momsregler i Tyskland blir tyska féretag som sdljer sina varor
till andra EU-ld@nder skyldiga att bevisa att varorna verkligen har
kommit fram i den andra medlemsstaten.

Denise Schumann, chef pd skatteavdelningen pd
Tysk-Svenska Handelskammaren.

ittills har tyska féretag kunnat
visa upp leveransfakturor som bevis
att de har levererat varor till ett an-
nat EU-land. Men sedan den 1 oktober 2013
ir tyska foretag skyldiga att tillhandahalla
en formell bekriftelse frin varumottagarens
sida. Kan inte exportdren visa upp dessa
uppgifter for de tyska skattemyndigheterna
vid en revision riskerar denne upptaxering
avseende den tyska momsen pa den forsalda
varan samt drojsmalsrinta och avgifter.
Minga tyska foretag och svenska féretag som
handlar med Tyskland kommer att behtva
stilla om sina rutiner for att uppfylla de nya
lagkraven, dirfor giller en infasningsperiod
fram till arsskiftet.
— I Sverige kriver skatteverket inte
sadana intyg. Diarfor kan svenska kunder
bli férvinade 6ver den nya blanketten som
ska undertecknas, siger Denise Schuman,
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9 9 Ankomstintyget krdivs ndir foretag
transporterar sina varor till Sverige eller
om de ldter kunden hiimta bestcillningen

sjilv 9 §

chef pa skatteavdelningen pa Tysk-Svenska
Handelskammaren.

Vad exakt dar ankomstintyget?

Det nya ankomstintyget krivs nir foretag
transporterar sina varor till Sverige eller om
de liter kunden hiimta bestillningen sjilv.
Det giller dven leveranser mellan moder- och
dotterbolag i Tyskland och Sverige.

Om en tysk leverantdr anviinder sig av ett
dkeri eller ett transportbolag for att frakta
sina produkter till Sverige kan dven andra
officiella dokument gilla som intyg for
skatteverket. Till exempel frsindelsekvitton,
fraktsedlar, speditorsintyg eller elektroniska
transportdokument. Det finns méjligheter att
bekriftelsen kan ske i samlad form per kvar-
tal, dven elektroniska bekriftelser ir tillitna.
De tyska skattemyndigheterna tillhandahal-
ler monsterblanketter fér ankomstintyget.

Intyget ska innehilla f6ljande information:

- Mottagarens namn och adress.

- Leveransféremalens mingd och bransch-
specifika beteckningen inklusive chassinum-
ret, om leveransen avser ett fordon.

- Uppgift om ort och ménad (ej dag) for
slutet av transporten eller leveransen, d v s
foér mottagandet av varorna i den andra
medlemsstaten. Detta giller dven om kunden
sjalv himtar och transporterar varorna. Folj-
aktligen maste denne da i efterhand skicka
en bekriftelse vid hemkomsten, inte endast
som hittills, vid avhimtandet.

- Datum for bekriftelsen

- Mottagaren eller ombudets underskrift

- Fragor och kontakt

Tysk-Svenska Handelskammarens avdel-
ning Skatt besvarar girna pa fragor kring tyska
momsregler och det nya ankomstintyget. O

Jr.h.uumg
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TYSK-SVENSKA HANDELSKAMMAREN

TYSKLANDSTEMA PA NORDBYCC

Tyskland kommer att st i fokus pa byggméssan
Nordbygg i borjan pé april 2014. Under massan ar-
rangeras for forsta gangen konferensen Sustainable
Days: Featuring Germany. Konferensen fokuserar

péa gront byggande och hallbar stadsplanering och
arrangeras i samarbete med Tysk-Svenska Handels-
kammaren. Sustainable Days planeras bli ett stdende
inslag pa Nordbygg. Stockholmsmassan star bakom
satsningen tillsammans med Tysk-Svenska Handels-
kammaren och Nordbyggs arrangorsgrupp. | den ingar
Svensk Byggtjanst, Byggmaterialindustrierna, Glas-
branschforeningen, VVS-fabrikanternas rad, Svensk
Ventilation och Energi- och miljétekniska féreningen.

PROCRAM

Konferensen pagar den 1-4 april 2014 i Stockholm.
Varje dag har ett huvudtema.

TISDAC: Hallbar stadsplanering for ett sundare
samhélle ur ett ekologiskt, socialt och ekonomiskt
perspektiv.

ONSDAG: Fastighetsutveck-

ling och finansiering.

TORSDACGC: Arkitektur och

forskning: framtidens stads-

byggnad och byggande.

FREDAGC: Gront boende:

framtidens byggmaterial.

FOR MER INFORMATION

OCH ANMALAN:

Alrun Griepenkerl pa Tysk-

Svenska Handelskammaren,

tel 08-665 18 75,
alrun.griepenkerl@handelskammer.se

b

-

FRUKOSTSEMINARIUM om e-handel mot Kina och
USA. Planerar du att starta natférsaljning mot varldens
stdrsta e-handelsmarknader? Vill du ha mer information
om regelverken och hur du kan ga tillvaga for att lyckas?
Under forra aret omsatte Kina och USA 6ver 200
miljarder dollar vardera pa e-handel och tillvaxtpoten-
tialen &r stor. Danska foretag har natt stora fram-
gangar pa den kinesiska e-handelsmarknaden och
det &r nu hog tid for svenska foretag att ta tillvara pa
de stora mojligheter som finns inom e-handel pa bada
dessa marknader. Den 10 december lanserar Busi-
ness Sweden tva nya landguider, Kina och USA, i den
redan populara nattjansten E-handelsguiden. Guiden
innehaller sedan tidigare en kartlaggning av 17 landers
nationella regelverk och trender kring granséverskri-
dande e-handel och &r till for att underlatta fér svenska
e-handelsforetag att sélja gransdverskridande. | sam-
band med lanseringen arrangeras ett frukostsemina-
rium med fokus pa bada e-handelsmarknaderna.
Under seminariet kommer Business Swedens repre-
sentanter fran Kina och USA att beratta om vilka moj-
ligheter som finns och hur man som svenskt e-han-
delsféretag kan bli framgangsrik med sin natforséljning
pé den amerikanska respektive kinesiska marknaden.
Tanken ar aven att foretagsrepresentanter pa plats ska
kunna utbyta erfarenheter i detta &mne. Efter semina-
riet finns det aven maojlighet att boka individuella méten
med Business Swedens representanter.

BUSINESS SWEDEN

TID: 10 dec 9:00-10:30

PLATS: Stockholm

FOR MER INFORMATION OCH ANMALAN
KONTAKTA: info@business-sweden.se

HANDELSKAMMAREN MALARDALEN

A SKLAND
EXPORTNATVERKTY - - s
valkommen till ett informativt mote tillsammans

Tysk—svenska Handelskammaren ogh BUSIQSZ;S;[A;;GH
om att gora affarer i Tyskland. lnten.t.lonep hoe

upp ett exportnatverk for att underlattg fpr sn\:‘ g
rr?é)delstora foretag som vill etablera sig (lj gys al
samtidigt gynna den svenska exporten dit.

DATUM: 12 februari }
Asterd Orebro
PLATS: Vasteras och .
FORMER INFORMATION KONTAKTA.laradalen.Se
viveka.degerfeldt@handelskammarenma

bl

CHAMBER TRADE SWEDEN

AFFARSMOILICGHETER | PAKISTAN
Chamber Trade Sweden bjuder in till ett fru-
kostseminarium som handlar om affars- och
investeringsmaojligheter i inom omradet green

techn

ologies i Pakistan. Representanter fran

den pakistanska ambassaden och utrikesmi-
nisteriet finns pa plats, som tillsammans med
inbjudna féretag kommer att presentera moj-
ligheter och dela med sig av sina erfarenheter.

PLATS: United Spaces, Stockholm
DATUM: 5 december

TID: 08:00-09:45

FOR MER INFORMATION KONTAKTA:
charlotte.kalin@chambertrade.se

AT

SWEDISH-BALTIC BUSINESS FORUM

Business Sweden bjuder in till Swedish-Baltic Business
Forum den 12-13 december, 2013 i Vilnius, Litauen med
bland annat fokus pé& matchmaking och att skapa forutsatt-
ningar fér nya affarsrelationer. De baltiska ekonomierna har
aterhamtat sig, det finns potential till nya affarsmajligheter
och framgéngsrika investeringar. Har ditt féretag plats

12 - 1I3 DECEMBER 2013

Plats: Vilnius, Litauen

FOR MER INFORMATION OCH ANMALAN:
www.business-sweden.se

FOTO: FREDRIK BROMAN

LANSSTYRELSEN | OSTERCOTLAND/
OSTSVENSKA HANDELSKAMMAREN

UTVECKLA DINA AFFARER med Indien

Lansstyrelsen i C')stergétlanq bjuder"in till en
intressant och larorik efterm|ddag“for alla
veckla sina affarer pa den

som gor eller vill ut 1a al .
indis\ga marknaden. Landshovding Elisabeth

Nilsson, Indiens ambassador samt represen-
tanter fran Ostsvenska Hande|s'kammaren|:‘
Sweden-India Business Councnl (SIBO) °OC| "
Business Sweden kommer att finnas pa pi é
Flera intressanta foretagscase kommer ocks:

att presenteras.

PLATS: Slottet, Linkoping

DATUM: 22 jan 2014 .
FOR MER INFORMATION KONTAKTA:

magnus.hndahl@east.cci.se




Posttidning B

Jonsson & Stenvall Produktionsférlag AB
Torggatan 4 - 722 15 Vasteras = ‘
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/]
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EDINBURGH KAUNAS
(@)
HAMBURG
DUBLIN (LUBECK) GDANSK
BERLIN
LONDON (SCHONEFELD) WARSAW
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BRUSSELS
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Nara dig.
Nara Europa.

Direkiflyg till
49 resmal.

Teneriffa

STOCKHOLM SKAVSTA —
AIRPOR T>/

www.skavsta.se



